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ondrina tem potencial

para exportar mais bens

industrializados e de
maior valor. Essa é a opinido
de Adriana Rodrigues, coorde-
nadora de Competitividade da
Ageéncia Brasileira de Promo-
cdo de Exportacdes e Investi-
mentos (Apex-Brasil). O 6rgao
vai realizar hoje, na sede do
Instituto Agrondmico do Para-
nd (lapar), um semindrio vol-
tado a empresas de Londrina
e Regido com o tema “Introdu-
cdo a Exportacao”. O evento
faz parte de uma série de ofici-
nas voltadas a empresas que
tém o objetivo de atuar no
mercado internacional.

De janeiro a agosto deste
ano, Londrina exportou o total
de US$ 457,6 milhoes, sendo
que os produtos bdsicos sdo
predominantes na pauta ex-
portadora do municipio. Estes
representam 62% do que a ci-
dade exporta, contra apenas
38% de bens industrializados
- manufaturados e semima-
nufaturados. “Hd como am-
pliar isso”, diz Adriana. Para a
coordenadora, o Parand esta
em uma posi¢do geografica
privilegiada para negociar
com outros paises da América
do Sul, mas tem produtos que
podem ser exportados para

Relagdio de longo

“Quando a empresa expor-
ta, melhora a qualidade do
produto e ajuda o mercado
brasileiro a se transformar.
Gera inovacgoes, é bom para
todo mundo”, confirma
Adriana Rodrigues, coorde-
nadora de Competitividade

Bens industrializados
na mira das exportacoes

Apex-Brasil avalia que o Parana tem potencial
para aumentar negdcios internacionais de
manufaturados e semimanufaturados

mercados desenvolvidos. “H4
empresas de maquinas, equi-
pamentos, alimentos, biotec-
nologia, Tecnologia da Infor-
macao. O momento é oportu-
no. H4 grande apoio para as
empresas brasileiras, o Brasil
tem feito esforcos e tem bons
produtos.”

O mercado europeu é o foco
da Alumiflex, empresa de aces-
sorios em aluminio para mo-
veis de Londrina. Com o mer-
cado interno em recessdo, a
exportacdo foi uma solucdo
encontrada pelo proprietdrio,
Leandro Moreira, para se recu-
perar da perda de 30% do fatu-
ramento de 2014 a 2016. “O
mercado externo tem a neces-
sidade de produtos de valor
agregado, diferente do que a
China tem oferecido. Traba-
lhamos com um produto bem
feito e com custo adequado.”
Moreira conta que jd chegou a
ter contato com empresas ita-
lianas, portuguesas e espanho-
las, mas os negdcios acabaram
ndo se concretizando.

Agora, a empresa aposta na
reestruturacdo de embalagens,
comunicacao visual, processo
de producao e até de detalhes
técnicos com o objetivo de se
adequar ao mercado externo.
Isso incluiu desde a mudanca
das medidas em polegadas pa-
ra milimetros até a adequagao
do produto para que ele pu-

da Apex-Brasil. “Abrir novos
mercados amplia o leque de
clientes e a empresa passa
ndo mais a depender de um
ou outro mercado”, continua.
Para saber se estd apta a ex-
portar, a empresa deve anali-
sar se o seu produto tem dife-
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em uma empresa.

a equipe melhora.

Gestao de pessoas

Em muitas situagoes, as habilidades gerenciais dependem de
uma boa dose de comunicagao para lidar com os colaboradores.
Saber conversar de forma clara é fundamental para quem desem-
penha um papel de lideranca, seja em uma propriedade rural ou

Para atender essa demanda comum a muitas empresas, 0 SE-
NAR-PR criou, em 2015, o curso Gestao de Pessoas - Métodos
Operacionais, destinado a proprietarios de granjas, encarregados
e outros profissionais que precisam administrar uma equipe de
funcionarios. Além de tratar de aspectos como relagoes interpes-
soais, recrutamento, selegdo, demisséo, comunicagao e outros
temas relacionados ao trabalho em equipe, 0 curso também abor-
da aspectos basicos de gestdo como legislacao e financas.

A demanda partiu da empresa BRF, que notou que muitos pro-
dutores integrados tinham problemas com a gestao de pessoas,
ocorrendo muita rotatividade de funcionarios nas granjas de aves e
suinos, o que prejudicava a producao, uma vez que havia constan-
temente funcionarios inexperientes para serem treinados.

As primeiras cinco turmas foram realizadas em 2015, junto
as unidades da BRF em Toledo (regiao Oeste), Carambei (Campos
Gerais) e Campo Mourdo (regiao Central), esta Gltima voltada ao
atendimento do publico da cooperativa Coamo.

Diante do resultado positivo, a BRF solicitou que o SENAR-PR
levasse a iniciativa para os seis estados onde a empresa tem uni-
dades de producao, 0 que ja esta ocorrendo. Com produtores bem
preparados, a rotatividade nas propriedades cai e a relagao entre
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desse ser transportado des-
montado a fim de diminuir o
seu volume. “Somos uma mar-
ca muito voltada ao mercado
brasileiro. Queremos tornd-la
mais palatdvel para o mercado
externo.” Mas, como de acordo
com o empresdrio o preco do
frete no Brasil € muito alto, ele
conta que pretende abrir uma
filial na Itdlia— um dos maiores
centros de lancamento de ten-
déncias voltadas ao seu setor —
para otimizar o custo do envio
para os paises europeus. “As-
sim, consigo consolidar a carga
e otimizar meu frete.”

IMAGEM POSITIVA

Para Sandro Cunha, diretor
da Estampar Profasa, empresa
de 42 anos que comecou a ex-
portar recentemente, foi ne-
cessdrio o “choque” da crise
para o Pais descobrir o poten-
cial que tem diante de concor-
rentes internacionais. “O Brasil
étaorico de empresas dos mais
diferentes setores, e as vezes
achamos que ndo somos capa-
zes. Somos muito poderosos. A
imagem do Brasil 14 fora é mui-
to positiva.” A Estampar fabri-
cafacas industriais e ferramen-
tas para prensas dobradeiras.

Ja exporta para paises como
Equador e Uruguai e estd com
negdcios em andamento com
Peru e Colombia. O periodo
de preparacdo para as transa-

prazo

renciais em relacdo aos seus
concorrentes no Brasil e nos
outros mercados. “Tem em-
presas que jd nascem globais
e desenvolvem produtos ou
servicos para qualquer mer-
cado”, observa a coordenado-
ra. “Gostamos de incentivar
as empresas a terem essa vi-
sdo.” Companhias de qual-
quer porte podem investir no
mercado externo. Daquelas
apoiadas pela Apex, 70% sao
micros e pequenas, diz Adria-
na.

Exportacdo é uma relagdo
de longo prazo, e o cliente in-
ternacional ndo pode ser
“abandonado” depois de uma
transacao. Entdo, é preciso se
preparar realizando investi-
mentos em diversas areas,
como em materiais promo-
cionais, site, adequacao do
produto, design, plano de ex-
portacao, preco, logistica e
etc. Adriana salienta que os
nucleos do Projeto de Exten-
sdo Industrial Exportadora
(Peiex), projeto da Apex-Bra-
sil, auxilia as empresas gra-
tuitamente durante esse pro-
cesso fazendo o seu diagnds-
tico e preparando-a para ex-
portar. “Pode ser que a empe-
sa seja direcionada para um
segmento de mercado e a de-
manda internacional seja ou-
tra”, exemplifica. No Paran4,
os ntcleos estdo presentes
em Londrina, Maringd, Cas-
cavel e Ponta Grossa.(M.EC.)

Gustavo Carneiro

Entrada recente no mercado externo permitiu a industria do diretor
Sandro Cunha melhorar a produtividade e o planejamento comercial

coes durou cerca de dois anos
e meio e incluiu a criacdo de
um departamento voltado s6
a essas operacoes. “O proces-
so ainda é muito burocratico.
Foi um ano s6 para o entendi-
mento, muita documentagao,
embalagem, transporte e a
parte tributdria ndo é facil.”
“Estamos comecando a criar

um cadastro de clientes para
ter as exportacoes como algo
mais constante. Mas sempre
foi um objetivo nosso, uma se-
gunda alternativa ao mercado
nacional que estd em periodo e
recessdo.” Nos primeiros seis
meses, diz Cunha, a empresa
exportou em média R$ 60 mil
ao meés. Comecar a atuar no
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mercado internacional, segun-
do ele, representou um novo
desafio e melhorou a produti-
vidade e o planejamento co-
mercial da empresa. Além dis-
so, fez com que a companhia
conquistasse um produto de
“qualidade internacional”, que
compete até mesmo com o de
paises desenvolvidos.
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Greve mobilizamaisde 17
mil bancarios no PR

A greve dos bancdrios,
que nesta terca-feira
completa 15 dias,
fechou mais de 787
agéncias e mobiliza
cerca de 18 mil
funcionarios em todo o
Parand, segundo
levantamento da
Federagao dos
Trabalhadores em
Empresas de Crédito no
Parand (FETEC-CUT-
PR). Em Londrina e
regido, a adesdo a greve
aumenta a cada dia.

Na semana passada,
eram 115 agéncias e
quatro PABs
paralisados, totalizando
1.922 bancérios em
greve em Londrina, Bela
Vista do Paraiso, Cambé,
Ibipora, Rolandia, Assai,
Sertandpolis, Alvorada
do Sul, Jataizinho,
Primeiro de Maio, Urai,
Tamarana e Jaguapita.

Na ultima segunda-
feira, antes de a greve
completar uma semana,
80% das agéncias
estavam com servicos
paralisados a clientes,
com excecao de
aposentados e
pensionistas. Na quarta-
feira, o ndmero subiu

Gina Mardones

para 89,2%.

O Comando Nacional
orienta a continuidade
da greve e a ampliacdo
do movimento até que os
bancos se prontifiquem
a tratar com seriedade as
negociacoes.

T~ Os trabalhadores

I pedem reajuste de 5%

| mais a inflacdo no

1 periodo, que até agosto
: foi de 9,62%, além do

! equivalente a um saldrio

minimo de beneficios

como vale refeicao, vale
alimentacdo e auxilio
creche. A paralisacao,
que chegou hoje ao seu
décimo dia, e@ge_I
12.608 agéncias e 49
centros administrativos,
de acordo com a
Contraf-CUT
(confederacao que
representa os
trabalhadores do setor
financeiro).

agéncias de todo o Pais
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1 Em 2015, os bancarios pararam

por 21 dias e conseguiram um reajuste
de 10%, com ganho real de 0,11%
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O Programa Folha Cidadania é o desafio social da Folha de Londrina no combate ao analfabetismo funcional
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AVISO DE LICITACAO CONCORRENCIA N° 209/2016
Objeto: Execugdo de obras de melhorias do Sistema de Abastecimento de
Agua no municipio de Maringa, com fornecimento parcial de materiais e equi-
pamentos, conforme detalhado nos anexos do edital. Prego maximo admi-
tido: R$ 2.569.883,85. Recurso: Proprios. Disponibilidade do Edital: de
21/9/2016 até as 17h15 do dia 20/10/2016. Abertura da Licitagdo: 14h30
do dia 21/10/2016. Informagdes complementares: Podem ser obtidas na
Sanepar a Rua Engenheiros Rebougas, 1376 - Curitiba/PR, Fones (41)3330-
3910/3330-3128 ou Fax (41)3330-3174/3330-3200, ou pelo site http://licita-

Luciano Valerio Bello Machado
Diretor Administrativo
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AVISO DE LICITAGAO CONCORRENCIA N° 207/2016
Objeto: Execugao de obras de manutengéo do Sistema de Abastecimento
de Agua e recuperagédo de talude no municipio de Curitiba, com forneci-
mento total de materiais e equipamentos, conforme detalhado nos anexos
do edital. Prego maximo admitido: R$ 350.578,13. Recurso: Proprios.
Disponibilidade do Edital: de 21/9/2016 até as 17h15 do dia 21/10/2016.
Abertura da Licitagdo: 16h do dia 24/10/2016. Informagées complemen-
tares: Podem ser obtidas na Sanepar a Rua Engenheiros Rebougas, 1376 -
Curitiba/PR, Fones (41)3330-3910/3330-3128 ou Fax (41)3330-3174/3330-
3200, ou pelo site http:/licitacao.sanepar.com.br/.
Luciano Valerio Bello Machado
Diretor Administrativo




